
 

 

 

 

 
                                 
 

 
   
今年度の洛北支部では販路開拓に重要な「商品力」・「広告作成法」・「ネット活用方法」・「商談」

をテーマに全４回の講演会を開催！ 

第４回セミナーでは、商談を成功に導くために、取引先からみた自社の評価ポイントを知るとともに、

取引先ならびに取引先の顧客（消費者）の両者に対する自社商品・サービスのメリットを整理し、効果

的なプレゼンテーションを行うポイントについてお伝えします。 

明日からの販路開拓に繋がるセミナーですので、ぜひご参加ください。 
 
 

日  時 ：平成２8 年 10 月24 日（月）14：00～16：00   
  

会  場 ：京都教育文化センター（２階会議室：２０２号） 

京都市左京区聖護院川原町 4-13 京阪「神宮丸太町駅」から徒歩 3 分 
  

内 容 ：『自社商品・サービスを売る！商談のアピールポイントの整理・プレゼン術』 
            

講師：伊吹 秀之 氏 中小企業診断士 
    

某大手スーパーでの販売経験を活かし、中小企業を対象に経営戦略・マーケティング等の 

コンサルティング活動を行うとともに、前職での学習塾での受験指導経験を活かし教育の 

企画・講師の指導等にも携わる。自ら講師としても大学で非常勤講師や資格取得講座を 

数多く行い、ポイントを絞ったわかりやすい内容で高い評価を得ている。中小企業診断士。 

１級販売士。１級カラーコーディネーター。 
  

定 員 ： 50 名（先着順） 
 

参加費 ： 無料 
 
【申込方法】FAX または本所ホームページからお申込み下さい。  

http://www.kyo.or.jp/kyoto/ 
※一事業所複数名の参加も歓迎します。※ご来場の際は公共の交通機関をご利用下さい。 

※参加証は発行しませんので直接会場にお越し下さい。 
 
【申込・問合先】京都商工会議所 中小企業経営支援センター 

洛北支部 担当:三木・渕見・和田 ℡075-701-0349 
    

 10/24 京都商工会議所洛北支部 講演会 参加申込書 【FAX：075-791-8505】 

事業所名・団体名：                         事業内容：              
 

所在地：〒                                           

TEL：             FAX：             E-mail：             
  

貴  名 所属・役職名 

  

  

※申込書にご記入いただいた個人情報は、出席者名簿として配布するほか、本所事業の実施運営にのみ利用します。ＨＰ 

   

≪第４回 京都商工会議所 洛北支部地域活性化講演会(全 4 回)≫ 

自社商品・サービスを売る！ 


