
　大手流通業など30社を超えるバイ
ヤーが商談ブースを構えて皆様をお待
ちしています。限られた時間の中で、
どのバイヤーと商談するかはサプライ
ヤーの判断次第。例年1000件を超え
る商談が展開される大商談会です。

　サプライヤーからのエントリー情
報をもとに、バイヤーが商談対象商
品であるかを事前に確認するのが
“事前マッチング型”の特徴です。
商談が組まれた場合は濃密な商談が
展開されます。

概
　要

概
　要

開
催
日

開
催
日

平成26年
11月13日㈭・14日㈮

場　　所
商談分野

費　　用

詳細・申込
申込締切

京都商工会議所　
13日㈭…食料品全般 ※飲食店含む
14日㈮…日用品・家庭用品・衣料品・
　　　　 雑貨など、非食料品全般
エントリー無料

（但し、事前マッチングが成立し、商
談日程が組まれた場合、1商談につき
5,000円（税込）申し受けます）
http://kyo.or.jp/ichioshi/
10月9日㈭

場　　所
商談分野
参 加 費
詳細・申込

申込期間

みやこめっせ（予定）
衣・食・住にまつわる商品全般
本所会員 1名 3,000円（税込）
http://kyo.or.jp/syoudan/ 

（10月中旬開設予定）
10月中旬～2月中旬

今年の『京のイチ押し商品売り込み商談会』は、
「事前マッチング型」と「逆見本市型」、充実の2回開催です。

新たに海外販路を持つバイヤーも参加。
“これぞ！”と思う御社のイチ押し商品を

エントリーしていただき、
新規販路開拓にご活用ください。

事前
マッチング型

逆
見本市型

平成27年
3月6日㈮

エントリー情報をもとに、バイヤーが
商談対象商品であるかを事前に確認

商談が組まれた場合は
濃密な商談が展開

事前
マッチング型

サプライヤーが商談したい
バイヤーのブースを選択

商談の機会が豊富

逆
見本市型

10月
中旬より
エントリー
受付開始

締切間近！！
エントリー
受付中

次のページでバイヤーとサプライヤーの両方の目線から、商談会のポイントをお伝えします。
お問合せ : 本所  中小企業経営支援センター

TEL:075-212-6467
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仕入れのプロに聞く！

神原 武士さん
（執行役員 商品部部長） 

バ
イ
ヤ
ー
と
二
人
三
脚
で
商
品
を
育
て
る

こ
う
し
て
商
談
会
に

挑
み
ま
し
た
！

サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー

体
験
記

代表 ： 笹井 信吾
住所 ： 京都市中京区壬生土居ノ内町42-2 
　　　インフィニティ―1F
TEL ： 075-322-5455
http://www.kyotopizza.jp/
事業概要
こだわりの京都の食材を使った安全
安心の手づくり冷凍ピザを宅配。

七
味
を
生
地
に
練
り
込
み
、国
産
牛
す
じ
を

や
わ
ら
か
く
な
る
ま
で
煮
込
ん
だ「【
京
都

ピ
ザ
】七
味
生
地
牛
す
じ
た
っ
ぷ
り
九
条
葱
」

ピ
ザ
を
食
べ
て
い
る
舞
妓
さ
ん
が
描
か
れ
た

ブ
ラ
ン
ド
ロ
ゴ

ソルプレーザ

会社概要

住所 ： 大阪市福島区福島6丁目10番11号
TEL ： 06-6451-8015
http://www.daikin-group.com/
事業概要
大阪・兵庫・奈良を中心に「パントリー」

「ラッキー」ブランドのスーパーを展
開。素材にこだわり、作り方にこだわっ
た高品質・高付加価値の商品を多数
揃える。過去２回の「京のイチ押し商
品売り込み商談会」にも参加し、京都
のサプライヤーと数多くの商談を成
立させている。

㈱大近

会社概要

Buyer's Eye

ソ
ル
プ
レ
ー
ザ

笹
井 

信
吾
さ
ん

岡田 卓也さん
（商品部 グローリー課係長） 

垣本 辰也さん
（商品部 グローリー課係長） 

「どうやって売られるか」まで考えた提案を！
　ピザを一つのツールとして、京都の食文化の魅力を多くの人に伝えた
い…。そんな思いで、今から2年前に創業しました。宇治の抹茶やちり
めん山椒を使ったマルゲリータ、伏見の老舗酒蔵の酒粕を練り込んだピ
ザなど、安全・安心にこだわった一枚一枚手づくりのメニューは、「京
都ピザ」のブランドで多くの皆さんに親しんでもらっています。
　当社が商談会に参加したのは、今から2年前のこと。創業間もない頃
で“B to C”の販路を何とか開拓できないかと考えたのがきっかけで
す。自社の商品には自信があったので、初めて参加したときには、すぐ
に商談が決まるだろうと思っていました。しかし、バイヤーさんから
「このままで売るんですか？」と指摘されて、ハッとしました。

 これまでの認識の甘さが露わになるような内容ばかりです。バイヤー
は一日に何十、何百というサプライヤーと商談します。売り手である私
たちは、ただ単に商品を持っていくのではなく、「こんな人に、こうい
う売り方をしてください！」ということまで考えた提案をしなければ興
味を持ってくれないことに改めて気づかされました。

①紙容器やビニールに入っただけの簡単なパッケージで、冷凍
ピザを製造してから店頭に並ぶまでの間、本当に商品の品質
を保てるのか？　異物は入らないのか？

②一般的な市場流通品に比べて高めの価格設定だが、その商品
の付加価値（こだわりの食材、安全・安心、無添加）を店頭
で消費者にどのように伝えるのか？ 

アドバイスの中に商機を拓くチャンスあり！
　二年目は、バイヤーさんから指摘を受けた点を徹底的に改善して商談
に挑みました。

　その結果、1 年目に指摘をしてくれたバイヤーさんからは「よく改善
してくれた！」と言っていただき、高級スーパーや百貨店など複数の商談
をまとめることができました。1 年目の商談会でのアドバイスがなければ、
2 年目の成果はなかったと思います。京都の職人さんにとって、自信の
ある商品についてあれこれ指摘されることは良い気がしないかもしれま
せんが、仕入のプロであるバイヤーと一緒に商品を育てていくんだ…と
いう謙虚な気持ちで商談会に参加することが大切だと思いますね。

①新鮮な冷凍ピザを衛生的に届けられるように、商品を真空
パックできる専用機械を導入。

②「本格手作り冷凍ピザを家庭にお届け」というキャッチコ
ピーを考え、舞妓さんがピザを食べているイラストをブラン
ドロゴにして、商品の魅力や特徴が伝わるよう工夫。

Ｑ
　
商
談
会
で
ど
ん
な
商
品
を

　
　
求
め
て
い
ま
す
か
？

Ａ
　見
た
目
の
豪
華
さ
な
ど
よ
り
、
こ
だ

わ
り
を
持
っ
て
作
ら
れ
た
商
品
と
の
出
会

い
に
期
待
し
た
い
で
す
ね
。
例
え
ば
、
同

じ
し
ょ
う
油
で
も
脱
脂
加
工
大
豆
で
は
な

く
丸
大
豆
を
そ
の
ま
ま
使
っ
た
も
の
、
ア

イ
ス
ク
リ
ー
ム
で
も
低
温
殺
菌
の
牛
乳
を

使
っ
た
も
の
に
魅
力
を
感
じ
ま
す
。
商
談

会
で
は
商
品
を
見
る
だ
け
で
な
く
、
ど
ん

な
素
材
を
ど
の
よ
う
に
加
工
し
て
い
る
の

か
、
作
り
手
は
ど
ん
な
思
い
を
持
っ
て
い

る
の
か…

。
商
品
の
背
景
に
あ
る
ス
ト
ー

リ
ー
に
も
注
目
し
な
が
ら
お
話
を
お
聞
き

し
た
い
と
考
え
て
い
ま
す
。

Ｑ
　
京
都
の
商
品
の
魅
力
は
？

Ａ
　一
つ
の
キ
ー
ワ
ー
ド
は
「
限
定
」
で

し
ょ
う
。
商
品
を
安
定
供
給
で
き
な
け
れ

ば
取
引
で
き
な
い
の
で
は…

と
思
う
サ
プ

ラ
イ
ヤ
ー
様
も
い
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん

が
、
私
た
ち
は
ま
っ
た
く
反
対
の
考
え
方

で
、
素
材
や
加
工
方
法
に
こ
だ
わ
れ
ば
、

限
ら
れ
た
数
し
か
作
れ
な
い
の
は
当
た
り

前
。
だ
か
ら
こ
そ
、
そ
の
商
品
を
消
費
者

の
皆
様
の
も
と
に
お
届
け
す
る
意
味
が
あ

る
と
思
っ
て
い
ま
す
。
こ
れ
は
京
都
の
職

人
さ
ん
が
大
切
に
守
り
続
け
て
き
た
部
分

で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。

Ｑ
　
サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー
に

　
　
期
待
す
る
こ
と
は
？

Ａ
　す
で
に
有
名
な
老
舗
メ
ー
カ
ー
さ
ん

が
作
っ
て
お
ら
れ
る
商
品
よ
り
も
、
む
し

ろ
品
質
や
安
全
性
に
こ
だ
わ
り
昔
な
が
ら

の
伝
統
製
法
を
大
切
に
し
な
が
ら
他
社
に

な
い
も
の…

、
若
い
職
人
さ
ん
が
独
自
の

発
想
を
取
り
入
れ
て
開
発
し
た
商
品
や
、

伝
統
の
殻
を
破
っ
て
新
し
い
取
り
組
み
に

チ
ャ
レ
ン
ジ
し
て
い
る
よ
う
な
商
品
に
興

味
が
沸
き
ま
す
ね
。

Ｑ
　
バ
イ
ヤ
ー
の
心
を
と
ら
え
る

　
　
提
案
と
は
？

Ａ
　京
都
で
の
商
談
会
は
作
り
手
か
ら
モ

ノ
づ
く
り
に
対
す
る
考
え
方
や
こ
だ
わ
り

に
つ
い
て
ダ
イ
レ
ク
ト
に
お
伺
い
で
き
る

の
が
良
い
で
す
ね
。
先
ほ
ど
、
商
品
の
背

景
や
ス
ト
ー
リ
ー
を
知
り
た
い…

と
言
い

ま
し
た
が
、
大
切
な
の
は
「
本
物
感
」
を

伝
え
る
こ
と
だ
と
思
い
ま
す
。
例
え
ば
、

職
人
さ
ん
が
顔
を
真
っ
赤
に
し
な
が
ら
煎

餅
を
焼
い
て
い
る
写
真
が
あ
れ
ば
、
そ
の

商
品
を
食
べ
な
く
て
も
作
り
手
の
人
柄
や

美
味
し
さ
が
伝
わ
っ
て
き
ま
す
ね
。
会
話

に
苦
手
意
識
を
持
つ
方
も
い
る
と
思
い
ま

す
が
、
バ
イ
ヤ
ー
を
そ
の
気
に
さ
せ
る
、

あ
る
い
は
共
感
を
呼
び
起
こ
す
よ
う
な
提

案
を
望
み
た
い
で
す
。

Ｑ
　
サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー
に
一
言

Ａ
　京
都
の
伝
統
と
食
文
化
を
育
ん
だ
職

人
さ
ん
が
作
る
こ
だ
わ
り
商
品
は
、
大
阪

や
神
戸
の
消
費
者
の
方
々
か
ら
た
い
へ
ん

高
い
評
価
を
受
け
て
い
ま
す
。
当
社
は
、

単
に
モ
ノ
を
売
り
買
い
す
る
関
係
で
な

く
、
サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー
様
と
一
緒
に
な
っ
て

本
当
に
消
費
者
の
皆
様
に
喜
ん
で
い
た
だ

け
る
商
品
を
掘
り
起
こ
し
て
い
き
た
い
と

考
え
て
い
ま
す
。
こ
れ
！
と
い
う
イ
チ
押

し
商
品
を
見
れ
ば
、
皆
さ
ん
の
モ
ノ
づ
く

り
に
対
す
る
熱
い
思
い
が
伝
わ
り
ま
す
。

ぜ
ひ
、
商
談
会
で
の
新
た
な
出
会
い
に
期

待
し
て
い
ま
す
。

モノづくりのこだわりが共感を生む
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