
「業務課題」をカンタン解決！

キャッシュレス決済・

POSレジ導入時の検討ポイント

売上V字回復の店舗事例もご紹介！
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1：Airビジネスツールズとは？



Air ビジネスツールズとは

事業を営むみなさまが、自分らしいお店づくり、思い描く事業運営ができるように。そんな想い
から生まれたのが、「Air ビジネスツールズ」です。Air ビジネスツールズは、予約・受付管理、会

計、決済から人材採用、シフト管理、資金調達や請求書管理まで、事業運営のアナログな業務に
かかる、手間、時間、コストを軽減できます。



京都商工会議所経由で問い合わせ可能な「6ツール」

京都商工会議所経由でご紹介可能な「Airビジネスツールズ」

カード／電子マネー決済

● クレジットカードや交通系
電子マネーなどに幅広く対応

● 業界最安水準の決済手数料

● 月額固定費・振込手数料は0円

会計POS

● 直感的に使えてカンタン操作

● 新人スタッフも素早く正確に
注文やお会計が可能

注文管理

● 注文、提供からの経過時間や
お待たせ状況もひと目でわかる

● セルフオーダーで少人数でも
サービスに注力できる

シフト管理

● 専用アプリでシフト収集

● シフト作成の自動アシスト

● スタッフの過不足を可視化

受付管理

● 番号券の発券、お客様の
呼び出しもカンタン

● 電話やメール、店内のモニターで
自動通知

● お客様の順番待ちのストレスや
スタッフの手間を軽減

予約管理

● ネット予約で電話や窓口対応の
時間を軽減

● 予約の取りこぼしを防いで予約
数・売上アップ

● 何件予約が入っても月額費用は
変わりません



今回のご説明ツール（Airペイ・Airレジ）

京都商工会議所経由でご紹介可能な「Airビジネスツールズ」

カード／電子マネー決済

● クレジットカードや交通系
電子マネーなどに幅広く対応

● 業界最安水準の決済手数料

● 月額固定費・振込手数料は0円

会計POS

● 直感的に使えてカンタン操作

● 新人スタッフも素早く正確に
注文やお会計が可能

注文管理

● 注文、提供からの経過時間や
お待たせ状況もひと目でわかる

● セルフオーダーで少人数でも
サービスに注力できる

シフト管理

● 専用アプリでシフト収集

● シフト作成の自動アシスト

● スタッフの過不足を可視化

受付管理

● 番号券の発券、お客様の
呼び出しもカンタン

● 電話やメール、店内のモニターで
自動通知

● お客様の順番待ちのストレスや
スタッフの手間を軽減

予約管理

● ネット予約で電話や窓口対応の
時間を軽減

● 予約の取りこぼしを防いで予約
数・売上アップ

● 何件予約が入っても月額費用は
変わりません



事業者様の“お悩みごと”

キャッシュレス決済の要望がなく
本当に必要なのか分からない

レジでの売上データ分析の
方法が分からない

導入することで売上が上がる
具体的なイメージが湧かない



事業者様の“お悩みごと”

キャッシュレス決済の要望がなく
本当に必要なのか分からない

決済サービスの種類が多くて
どれを選んだらいいか分からない

導入することで売上が上がる
具体的なイメージが湧かない

本日のセミナーにて
解消していきます



２：事業者目線と客目線のズレ



世界のキャッシュレス決済状況と日本の政策

・日本のキャッシュレス決済比率は約30％で主要各国では40％～60％台

・将来的には世界最高水準の80％を目指すことを決定

https://www.meti.go.jp/shingikai/mono_info_service/cashless_future/pdf/001_05_00.pdf



決済に関するアンケート（事業者側）

・キャッシュレス決済を導入していない理由第1位は「客からの要望がない」



決済に関するアンケート（消費者側）

・シニア世代は現金派が多数？…いいえ、そんなことはありません！



アンケート（その他）

・次に海外旅行したい国・地域を聞きました！



キャッシュレス決済導入の際の検討ポイント



３：「Airペイ」って何がいいの？



キャッシュレス決済導入の際の検討ポイント

「検討項目が多い…。」



「Airペイ」でシンプルかつ柔軟に対応

自分で調整 Airペイ

・決済会社それぞれと調整が必要

・料率がそれぞれバラバラ

・決済端末もレジも2度打ちが必要

お客様が決済するもの
全てを準備するのは大変…

・68種の決済が一つで解決

・料率は3.24％で統一

・Airレジ上で会計できる
(決済品種問わず)

お客様が決済するものに
合わせて対応できる



「Airペイ」の特長①



「Airペイ」の特長②





Airペイを導入した事業者様の声



４：「Airレジ」の概要



他社レジ検討時に
高価なため購入を
見合わせたことはありますか

毎日のレジ締めに30分以上
かかっていませんか
商品金額の打ち間違いで
困ったことはありませんか

季節商品や売れ筋商品の
分析の時間を短縮したいと
いうお考えはありませんか



他社レジ検討時に
高価なため購入を
見合わせたことはありますか

・機器の保守サポートなし



毎日のレジ締めに30分以上
かかっていませんか
商品金額の打ち間違いで
困ったことはありませんか



Airレジの画面でお支払い方法をお選びいただき「会計する」ボタンを押すと
お値段が連携した上でAirペイやAirペイQRのアプリ画面に移行します。

※別途Airペイ・AirペイQRのお申し込みが必要です。



季節商品や売れ筋商品の
分析の時間を短縮したいと
いうお考えはありませんか



Airレジの「売上データ分析」を活用している事業者

■コロナ禍でのオープン。感染者数の増減で、来客数が極端に変
造するため、売上の予測が難しい状況が続いていた。また、来
客数の見立てが立たないことから、シフト調整も難しく、人件
費の予測も立てづらかった。

■業務見通しの不確実性が高いため、顧客データ分析など、意思
決定に役立つようなデータを得られる環境を作りたいと考えた。
会計や決済・予約台帳などあらゆる機能を簡単に連携できるサ
ービスを検討する中で、『Airレジ』を導入。

■売上単価や2回目以降の来店客の金額、注文内容の分析をする
ことで、リピーター確保の取り組みを検討できることも非常に
有効だという。

■「飲食業界でもDXはまだまだ他人事と考えている人が多い気が
している」という杉浦氏。コロナ禍が過ぎた後を見据えても、
個店でもイニシャル/ランニングコストをかけずにデータ分析を
して、お客様に還元していけるお店が強いのではないかと考え
ている。

「三崎漁港直送鮮魚と
青木農園のバルもるげん」

株式会社STABBLE 代表取締役
杉浦 龍太さん











５：売上V字回復の店舗事例



導入事例｜銭湯「小杉湯」様



導入事例｜銭湯「小杉湯」様



導入事例｜銭湯「小杉湯」様



６：問い合わせ方法



興味をもっていただいた事業者様へ

京都商工会議所経由でご紹介可能な「Airビジネスツールズ」

カード／電子マネー決済

● クレジットカードや交通系
電子マネーなどに幅広く対応

● 業界最安水準の決済手数料

● 月額固定費・振込手数料は0円

会計POS

● 直感的に使えてカンタン操作

● 新人スタッフも素早く正確に
注文やお会計が可能

注文管理

● 注文、提供からの経過時間や
お待たせ状況もひと目でわかる

● セルフオーダーで少人数でも
サービスに注力できる

シフト管理

● 専用アプリでシフト収集

● シフト作成の自動アシスト

● スタッフの過不足を可視化

受付管理

● 番号券の発券、お客様の
呼び出しもカンタン

● 電話やメール、店内のモニターで
自動通知

● お客様の順番待ちのストレスや
スタッフの手間を軽減

予約管理

● ネット予約で電話や窓口対応の
時間を軽減

● 予約の取りこぼしを防いで予約
数・売上アップ

● 何件予約が入っても月額費用は
変わりません



問い合わせ方法

①「Air ビジネスツールズ」に関して、すぐに担当者から話を聞きたい場合

京都商工会議所HP「デジタル化支援お問い合わせフォーム」からお問い合わせください

②「Airペイ」・「Airレジ」に関して直接デモ機に触りながら話を聞きたい場合

3月21日（木）京都商工会議所で開催される個別相談会にご参加ください

※①・②いずれも不明点等ありました場合は、京都商工会議所へお問い合わせください。
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